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从零搭起出海第一步
千帆越洋，出海护航。

一家帮助中国工厂从零搭建海外营销体系的服务公司。

从产品与市场调研，到外贸官网、海外社媒、广告投放与自然流量，我们把起步工作分阶段落实，让工厂

看清要做什么、交付什么、下一步怎么推进。

这样的工厂，可以先聊一聊

有产品，有生产能力

希望在现有业务基础上，认真探索

海外市场。

想做外贸，不知从何开始

先明确产品、买家和渠道，再安排

投入。

不熟悉英文，也能核对

工厂用中文说明事实与需求，双方

核对对外内容和推进安排。

把复杂的起步，拆成三个阶段

01
先找方向

产品与市场调研

围绕产品用途、工厂能力和买家，梳

理启动方向。

02
搭好承接

外贸官网搭建

讲清产品与工厂能力，设置便于买家

表达需求的询盘入口。

03
持续触达

海外推广与运营

通过社媒、搜索、广告与自然内容，

把相关访问带到官网。
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每一阶段，都有具体工作可核对

先确认范围，再按清单推进。具体数量、修改和发布安排，以双方约定为准。

01 调研与启动建议

梳理主推产品、应用场景和工厂优势；研究目标市场、买家问题与同行信息。

怎么核对 判断有无来源和日期；已知事实、假设与待核实事项是否分开；下一步验证什么。

工厂准备 主要产品、中文参数、用途、可供范围与已有资料。

02 官网页面与询盘路径

整理产品分类、产品页与工厂介绍，搭建官网和联系入口，核对手机访问与表单路径。

怎么核对 产品参数和英文表述是否一致；图片能否公开；买家能否看懂产品并提交需求。

工厂准备 确认产品事实、公开素材、认证依据及询盘接收方式。

03 内容、渠道与阶段回顾

按目标市场安排TikTok及其他适合的海外社媒；结合广告和自然内容执行，并回顾实际表现。

怎么核对 核对约定的制作与发布清单、可取得的平台数据、咨询记录和下期调整依据。

工厂准备 提供可拍素材与事实核对；及时接收咨询，并反馈需求质量。
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渠道围绕产品、市场和预算来选

渠道可包含TikTok、Facebook、Instagram、LinkedIn、YouTube与Google；按产品、市场、素材与预算选择组合。

SEO

搜索引擎优化

完善产品页面、网站结构与有用内容，

持续检查搜索表现。

GEO

生成式搜索优化

梳理清楚、可核实的企业与产品信息，

观察AI联网回答的来源与准确性。

SEM

Google搜索广告

匹配搜索需求、广告与落地页，在约定

预算内开展测试和调整。

费用分开写，合作更清楚

服务工作 调研、建站、内容制作、运营和增值服务，按约定范围分别说明。

媒体预算 广告平台消耗与服务费分开核对，按确认预算执行。

第三方与持续费用 域名、服务器、工具及后续续费等项目，合作前明确承担方式。

开始前，先确认三件事

1. 先了解产品、工厂现状、已有资料和希望探索的市场。

2. 确认阶段目标、服务范围、交付清单、审核方式和费用分项。

3. 按清单核对交付；网站、域名与账号的归属、权限和交接方式提前约定。

询盘和订单受产品、价格、竞争、预算及工厂跟进等因素影响；不承诺固定询盘量、订单、排名或AI引用。产品准入、报关、结算和履约，

需按产品与目的市场另行核实。

第一次沟通，先把产品与现状说清楚。
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